Att skapa mer varde ur
befintliga restfloden

Modell dver processen att utreda potentialen for
ett mer resurseffektivt nyttjande av en verksamhets
befintliga restfléden.

MARKNADSKVALIFICERING

Arbetet med att placera produkten mot en behévande
marknad kan ga vidare genom ny projektansékan. Har
ingar testbadd, demonstration, uppskalning, finansiering.

MARKNAD

Bjuda in och inspirera samt involvera méjliga aktorer
utmed vardekedjan for den tilltankta produkten. Utredning
av marknadspotential (affarsnytta, I6nsamhet, klimatnytta) inleds.

PRODUKTIFIERING

Identifiering av ténkbara tillampningsomraden och
branscher for restflodet. Utveckla och forma restflodet
till en saljbar produkt. Féradling, upcycling, visualisering
och storytelling ar alla anvandbara tillvagagangssatt.

RESTFLODESANALYS

Analys av féretagets restfldden (exempelvis volym,
kontinuitet, innehall av eventuella féroreningar) for att

i nasta steg kunna utreda tankbara tillampningsomraden.
Involvering av materialexperter utifran det restfléde som ska analyseras.
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BEHOV & NULAGE

Identifiering av foretagets resurseffektivitet och restfléden.
Rétt typ av stédinsats matchas mot féretagets egna
ambitioner och malbild i sin cirkuldra omstallning.

UPPSTART

Overenskommelse om att starta processen med

att undersdka potentialen for ett mer resurseffektivt
nyttjiande av verksamhetens restfléden.
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UPPSTART mmm

Den verksamhet, inom vilken potential identifierats for ett mer
resurseffektivt nyttjiande av befintliga restfloden, bekraftar sitt
deltagande i projektet och medgivande till genomférande av
processen for att utreda potentialen att skapa mer varde ur
befintliga restfldden enligt den modell som detta dokument
beskriver. Processen inleds med ett uppstartsméte som ofta sker
pa plats i verksamheten. Ett underliggande krav fér deltagande
ar det finns en tydlig kontaktperson i féretaget som kan avsatta
tid i projektet.

BEHOV & NULAGE

Uppstartsmotet ar ett forsta och viktigt steg for att boérja utreda
och analysera verksamhetens behov och utmaningar samt vilka
egna resurser som finns att tillga i férandringsarbetet. For att
battre forsta foretaget kravs intervjuer med flera medarbetare
inklusive foretagets ledning for att pa sa satt fa en uppfattning
om underutnyttjade resursstrommar. Med ett nuldagesunderlag
tar vi fram en malbild och en gemensam handlingsplan foér att na
dit. Det stdd som féretaget erbjuds via projektet tydliggdrs men
aven vilka férvantningar som finns pa féretagets projektleveranser.
Med tydliga malbilder, som att till exempel ersatta fossila
branslen med férnyelsebara alternativ eller uppgradera en
avfallsstrom till resurs fér nagon annan, skapas bade tydlighet
och fokus i omstallningsarbetet.

RESTFLODESANALYS M

For att battre forsta vad foretagen behdver sa undersoker vi vilka
ravaror som foretaget tar in i sin verksamhet och vilka material

som gar ut i fardiga produkter. De reststrommar (spillenergi eller
bi-produkter) som blir kvar ser vi till att synliggéra och om méjligt
kvantifiera. Med facit pa hand blir det lattare att formulera vilken eller
vilka reststrommar som projektet ska fokusera pa. Ibland kravs det
att bade bransch- och materialexpertis kopplas in for att forsta bade
varde och potential av reststrommen. Restflddesanalysen hjalper till
att forsta vilket restmaterial eller spillenergi som férhoppningsvis kan
foradlas och avséttas. En uppgradering av reststrommar synliggor
aven den klimatnytta som arbetet fér med sig nér material eller
energi lyfts upp i avfallstrappan.

PRODUKTIFIERING -

| detta steg identifieras tankbara tillampningsomraden och branscher
for restflodet. Arbetet med att utveckla och forma restflédet till en
saljbar produkt inleds. Det kan handla om att samla, konkretisera
och paketera ett attraktivt kunderbjudande. Det kan ocksa handla
om att férklara vilka nyttor som produkten erbjuder samtidigt som
ett restmaterial sékerstaller ett lagre uttag av planetens resurser.
Vart arbete innebar till exempel hjalp med att dokumentera
produktens miljénytta givet alternativ pa dagens marknad.

MARKNAD I —

Tillsammans utreder vi affarsnyttan med det nya materialet.
Genom att genomféra samtal eller workshops med aktérer utmed
vardekedjan far vi méjlighet att undersdka produktens affars- och
miljonytta pa relevanta leverantér och kundgrupper. Vi ser till att
samverka med erfarna testbaddar som har upparbetade industri-
kontakter. Vi soker efter drivna partners som vill att aterbrukade
eller atervunna produkter cirkuleras pa en ny marknad.

MARKNADSKVALIFICERING

Projekt med bra marknadspotential kan behéva finansiering for
att komma vidare i ett nasta steg. Projektformen kan fortfarande
vara lamplig. Verksamheten far stod i att satta ihop en fungerande
projektgrupp som gar samman for att soka projektfinansiering for att
komma djupare i fragan. Ett nasta steg kan vara en projektansokan,
en testbadd eller ett demonstrationsprojekt eftersom extern
finansiering kan vara en viktig méjliggodrare. Syftet med detta steg
ar att ta hjalp av vardekedjans aktorer for att gemensamt undersoka
den skarpa marknadspotentialen av den nya produkten.

« EUROPEISKA

* * %

* * UNIONEN

* * Europeiska

* . i regionala
utvecklingsfonden




